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Nachbericht zum Top Seminar
von Anne M. Schuller:

Liebe Teilnehmer,

das Interesse bei den Teilnehmern des Top Seminars , Das neue
Empfehlungsmarketing” von Anne M. Schuller war grof3. Sie kennt die
Handwerksbranche seit mehr als zwanzig Jahren. Klar ist, Fachbetriebe
mussen heute viele verschiedene und komplexere Situationen gleichzeitig
meistern, um bei potenziellen Kunden zu punkten.

Wir haben fur Sie als Teilnehmer des Seminars alle wichtigen Punkte
zusammengefasst. Ein Protokoll sowie die Flipcharts finden Sie in diesem
Newsletter.

o Zielgruppengenau kommunizieren

¢ Gute Mundpropaganda ist immer erfolgreich

¢ Die Mitarbeiterzufriedenheit ist enorm wichtig fir den Erfolg

o« SEO-Arbeit hilft Kaufern Sie im Web zu finden

e Kunden richtig bei Produkten und Dienstleistungen uber deren
Erwartungen hinaus begeistern

Bei Fragen steht lhnen gerne |hr persdnlicher AuBendienstmitarbeiter zur
Verfugung.

Viele Grif3e aus Wilnsdorf,
lhr GAYKO Team

,Wir konnten aus dem Seminar sehr viel flr die erfolgreiche Arbeit
mitnehmen. Die Empfehlung, den engen Kundenkontakt auch zwischen
Auftragserteilung und Montage intensiv zu fihren und dann nach der
Auftragsabwicklung aktiv aufrecht zu erhalten, wird uns bei GAYKO weiter
beschaftigen und in einer internen Arbeitsgruppe bearbeitet. Das wollen wir
noch starker umsetzen. Wir werden zuklnftig noch enger mit unseren
Fachbetrieben zusammenarbeiten und die bestehenden Prozesse weiter
optimieren, um auch in Zukunft erfolgreich zu sein.“, berichtet Klaus Gayko.

Scrollen Sie in diesem Newsletter weiter runter und lesen Sie sich
die Statements der Teilnehmer zum Seminar durch.
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PDF der Prasentation

Auf den Button klicken um die
Folien aus der Prasentation als
PDF Datei

runter zu laden.

Protokoll und Flipcharts

Auf den Button klicken um das
Protokoll mit den Flipcharts als
Word Dokument runter zu laden.

Eindrucke der Seminarteilnehmer:

An dieser Stelle haben wir ein paar Eindricke von
Seminarteilnehmern gesammelt, die wir lhnen gerne vorstellen
mochten.

»MEIN personlich bestes Vertriebsseminar was ich bis jetzt bei uns miterleben
durfte!

Warum? authentisch, inspirierend, innovativ, nachvollziehbare Argumente,
vorausschauende Sichtweise, umsetzbare Ideen, tolle Performance."

,Sehr eindrucksvolles Vertriebsseminar, brillant und mitreiBend von Anne M.
Schuller zelebriert. Wertvolle Tipps zur Analyse, wie sichtbar bin ich fur den
Endkunden (wie nimmt mich der Kunde jeden Alters wahr). Die anschlieBende
Erarbeitung in Workshops, wie man sich als Fachhandler sichtbar zum
Endkunden platzieren und vom Rest der Anbieter abheben kann, fand ich
sehr gut. Bei der Prasentation der erarbeiteten Ideen konnte sich jeder
geeignete Kundenbindungsinstrumente, mit Fokus auf Weiterempfehlung im
Markt mitnehmen. Als wichtigen Leitfaden fir die Umsetzung, habe ich lhren
Slogan "erst drinnen, dann drauBen" mitgenommen."

,Mir hat das Seminar sehr gut gefallen. Frau Schuller hat das Thema auf eine
gut strukturierte und kurzweilige Art und Weise vorgetragen. Allgemein denke
ich sind die meisten Gedanken und Ideen der anwesenden Gruppe nicht
wirklich neu oder zuvor unbekannt gewesen, aber dieses Seminar hat doch
nochmals die Augen und Sinne flr das Thema "maximale
Kundenbegeisterung" geodffnet."

»,Das Seminar wird sehr lebhaft, verstandlich und praxisnah vorgetragen. Fur
die Teilnehmer gibt es gentigend Handwerkszeug zur Umsetzung in die
Praxis. Die anschlieBenden Workshops rundeten das Gesamtpaket nochmals
ab. Alle Teilnehmer hatten das Geflhl, dass aus den Ideen der Workshops mit
gemeinsamen Austausch mehr entstehen kann (Bsp. App)."

»Ich fand die Frau Schiiller sehr erfrischend. Die Themen waren sehr
interessant und man merkte, dass viele das denken aber nicht umsetzen. Da
spiegelt sich das wieder das nicht nur wir sondern auch unsere Handler nicht
weit genug in den einzelnen Themen agieren. Wir sollten die Frau Schuller
wieder einladen und frischen Wind in die einzelnen Themen bringen. Wichtig
ist, dass wir das umsetzen."


https://www.gayko-partner.de/files/gayko-2023.pdf
https://www.gayko-partner.de/files/protokoll.pdf

Jetzt zu weiteren Seminaren anmelden:

Nutzen Sie jetzt diese Gelegenheit und melden Sie sich und lhre
Mitarbeiter zu den passenden Aufbauseminaren an um noch mehr
Strategien zu lernen mit denen Sie die Kundenzentrierung besser

umsetzen kénnen.

GAYKO Seminare 2023

¥ Online-Marketing in den sozialen
Medien ! Bewartungen filr Google

Y Selbst- und Zeitmanagement —
Der besser organisierte Bauelemente
Fachbetrieb

Seminar: Selbst- und Seminar: Online-Marketing
Zeitmanagement - Der in den sozialen Medien /
besser organisierte Bewertungen fur Google.

Bauelemente Fachbetrieb.
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