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FENSTER VERTRIEB

DAS-RICHTIGE-FENSTER.DE

Gemeinsame Plattform
von Veka und Semco

Die neue Online-Plattform der Marktfiihrer Veka und Semco soll Bauherren und
kompetente Anbieter schnell und unkompliziert zusammenbringen. Es soll sogar
die ,groBte deutschsprachige Content-Plattform” zu den Themen Premiumfenster,

-glas und -profile entstehen. Lesen Sie, wie man das erreichen mochte.

s ,Online informieren und offline kau-
fen — das ist unser Konzept hinter
das-richtige-fenster.de’, so Klaus Kéttering, Ge-
schéftsfiihrer Vertrieb und Region West bei Sem-
co.,Damit erleichtern wir die Arbeit unserer Part-
ner, denn sie starten ihre Beratungen nicht mehr
bei null. Durch die Ubermittlung qualifizierter
Leads bieten wir ihnen zudem eine aktive Ver-
kaufsforderung, die am Ende auf allen Seiten mit
mehr Auftrdgen zu mehr Erfolg fhrt

Mit dem Angebot auf der Webseite will man so-
wohl private als auch gewerbliche Bauherren zu
Mehrwertprodukten rund um das Fenster infor-
mieren und inspirieren. Die Inhalte helfen dem
Nutzer dabei, mit einem guten Gefiihl die rich-
tige Entscheidung beim Fensterkauf zu treffen.
Damit will man nicht nur die Beratungsarbeit
der Plattformpartner unterstiitzen, sondern bie-
te auch eine effektive Online-Verkaufsférderung
in Bezug auf Produkte mit Mehrwert.

Beide Unternehmen sind der Meinung, dass so-
wohl Premiumglaser als auch -profile aus Kunst-
stoff heutzutage wahre Multitalente sind. Sie ver-
einen zahlreiche Eigenschaften in einem Produkt
und schaffen damit im wahrsten Wortsinn mehr

e ceey,

ISUNG T2 Rk,

Erven

Auf das-richtige-fenster.de kdnnen sich private und ge-
werbliche Bauherren ausfiihrlich iiber alle Aspekte rund
um die Themen Fenster, Glas und Profil informieren.
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Werte. Beispielsweise wiirden Semco-Klimagla-
ser durch ihre sehr geringen g- und Ug-Werte al-
leine schon optimalen Warmeschutz im Sommer
und maximale Energieeffizienz im Winter bieten.
Je nach Kundenbedarf kdnnen sie mit weiteren
Zusatzfunktionen wie Sicherheit, Schallschutz,
Anti-Kondensation, Anti-Reflexion oder Vogel-
schutz flexibel kombiniert werden.

Im Zusammenspiel mit ,qualitativ hochwerti-
gen Klasse A Kunststoff-Profilsystemen” von Ve-
ka (nach DIN EN 12608) wiirden daraus Premium-
fenster mit splrbarem Mehrwert fiir die eigene
Immobilie sowie das personliche Wohlbefinden
kreiert werden kénnen.

Diese Kombinationsmaglichkeiten und die Vor-
teile, zum Beispiel das Einsparpotenzial bei Ener-
giekosten, wirden viele Bauherren noch nicht
kennen. Oft fiihre das zu falschen Kaufentschei-
dungen, denen man mit den Informationen auf
das-richtige-fenster.de begegnen will.

Wir setzen auf ein [...] informatives Portal mit
grolBer Reichweite, das maligeblich von der nach-
gelagerten personlichen Beratung unserer Part-
ner lebt — den Fachbetrieben vor Ort’, so Alexan-
der Scholle, Veka Vertriebsleiter Profile Inland. Teil-
nehmende Fensterfachbetriebe wiirden umfas-
send Auskunft geben kénnen. Wir unterstiitzen
sie dabei zudem mit regelmaBigen Schulungen”
Eine wesentliche Rolle auf der Webseite spie-
le der Fenster-Inspirator, ein intuitives Tool, das
die Besucher der Seite nutzen kdnnen, um sich
tageslichtdurchflutete Wohn- und Arbeitswel-
ten anzeigen zu lassen. Mit dieser selbst erstell-
ten Inspiration werden sie zur Beratung an einen
Fensterfachbetrieb ihrer Wahl weitergeleitet. Da
die Internetseite kein Online-Shop bietet, gibt
es unverbindliche Produktempfehlungen und
keine Preisangaben. Renderings vermitteln den
Bauherren einen realen Eindruck von ihrer jewei-
ligen Auswahl und Einstellung.

Alexander Scholle (Veka Vertriebslei

Profile Inland)

,Mit unseren Inhalten schaffen wir bei den Bau-
herren ein Bewusstsein fiir die vielfdltigen Funk-
tionen, Kombinationsmaglichkeiten und Mehr-
werte unserer Produkte und bieten ihnen damit
letztendlich eine fundierte Entscheidungshilfe
beim Fensterkauf’, fasst Alexander Scholle den
Nutzen hinter der Online-Plattform zusammen.

Wer kann mitmachen?

Partner der Online-Plattform koénnen Veka- und
Semco-Kunden aus ganz Deutschland werden.
Denn das sei den beiden Betreibern der Online-
Plattform klar: Technisch anspruchsvolle Mehr-
wertprodukte werden nur durch eine Uberzeu-
gende Beratung vor Ort verkauft. Keine noch
so gute Online-Plattform ersetzt den versierten
Fensterfachbetrieb. Aber ohne Online-Plattform
landen viele Bauherren gar nicht erst bei einem
Spezialisten. Genau deshalb setzt man auf einen
hybriden Ansatz aus Online-Plattform mit Direkt-
verbindung zum Fensterfachmann.

Die Initiatoren investieren fiir die Vermarktung
der Webseite in eine umfassende Kampagne,
damit eine maximale Aufmerksamkeit bei po-
tenziellen Bauherren generiere. Gleichzeitig er-
fullt die Plattform alle Anforderungen, um bei
der Google-Suche nach Fenstern, Glas und Profi-
len so weit oben wie moglich zu erscheinen. Zu-
dem bieten sich fiir die Nutzer diverse Abspriin-
ge zu den angeschlossenen Partnerbetrieben —
zur Beantwortung von Fragen oder der Verein-
barung einer Beratung.

Erganzend dazu werden auch Themen wie die
staatliche Forderung fiir energetische Sanierung
und EinzelmaBnahmen am Bau behandelt. Aktu-
elle Fordermoglichkeiten fiir den Neubau und die
Sanierung privater und gewerblicher Bauvorhaben
werden zusammengefasst und laufend aktualisiert.
Tipps und Tricks weisen darauf hin, was bei der Be-
antragung von Fordergeldern zu beachten ist. s
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HAUSTUREN FENSTER

GAYKO

Jede TUr ein Unikat
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Das natiirlich gewachsene Eichenholz k t sich mit ti Rahmen,

Lisenen und Griffstange zu einer modern gestalteten Haustiir.

Gayko startet das neue Jahr mit
einer zusétzlichen Designserie
seiner Aluminiumhaustiiren. Die
neue ,Pure Oak"-Serie bietet Alu-
miniumtiiren mit einer Echthol-
zoberflache. Die neuen Modelle
werden mit einer natiirlichen Alt-
holzoberflache in gedlter Eiche als
Aufsatzfillung gefertigt. Es sind
charakterstarke Tiiren mit einem
puren, rustikalen Charme. Deren
natirliche Holzmaserung erzeugt
eine lebendige Wirkung und macht jede Tir zum echten Unikat. Durch die Auf-
satzfiillung wirkt die durchgéngige Flache besonders groBziigig. Gleiches ist auf
Wunsch auch auf der Innenseite maglich. Zusétzlich punktet diese Variante mit ei-
ner optimalen Warmedammung. Gayko ist sich sicher, dass man mit den Modellen
Fachhandel und Endkunden gleichermaflen begeistern wird. Zu einem erstklas-
sigen Produkt gehdren aber immer auch eine Top-Beratung sowie ein reibungs-
loser Service - und das wohnortnah. Dafiir sorgt das starke Gayko-Vertriebsnetz.

Der Fingerscanner Mini X besticht mit seinem
Oberflachendesign in Tiefschwarz und bietet
komfortablen Zutritt in jedes Zuhause.

Griffe und Blendrahmen auch tiefschwarz

Die gepriifte Qualitdt aller Einzelkomponenten garantiert ein Maximum an
Stabilitat, Langlebigkeit und Sicherheit. Die Blendrahmen sind wahlweise in
anthrazitgrau oder als eleganter schwarzer Rahmen ausfiihrbar. Griffe, Appli-
kationen und Rosetten werden in Edelstahl mattgebiirstet oder tiefschwarz
angeboten. Das Unternehmen bietet die neue Serie mit verschiedenen Orna-
mentgldsern an. Es wird eine Vielzahl an Zusatzausstattungen angeboten, wie
eine LED Beleuchtung der Tirgriffe oder eine SmartTouch-Funktion fiir das
schliisselfreie Offnen. Die ,Pure Oak”-Serie ist auch als GaykoSafeGA mit zerti-
fizierter Sicherheitsausfiihrung bestellbar. ,Wir schenken mit unserer Techno-
logie unseren Kunden damit das Vertrauen, [...] in ihrem Haus sicher zu sein.
Unsere seit Jahren bewahrte und patentierte Spitzentechnologie hat bereits
zahlreiche Einbriiche wirksam verhindert”, erklart Vertriebsleiter Ralf Korner.

www.gayko.de
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Anzeige

SIEGENIA

brings spaces to life

Einlass nur mit
ausgewiesenem
Komfort.

Smarte Zutrittskontrollsysteme

Komfort fiir das Zuhause ist ein Grundbedurfnis,
das besonders smart bedient werden kann.
Deshalb haben wir eine digitale Zutrittskontrolle
entwickelt, die sich durch drei Systeme an den indi-
viduellen Bedarf anpasst. Diese digitalen Schllssel
flr Eingangstiren lassen sich zusatzlich bequem
per Fernzugriff tiber die SIEGENIA Comfort App
ansteuern und verwalten. Damit hat der autorisierte
Benutzer die Moglichkeit, auch von unterwegs ein
neues oder einmaliges Zutrittsrecht zu erteilen.

So wird smarter Komfort per Fingerscanner,
Keypad und Transponder erlebbar.

www.siegenia.com




FENSTER SICHERHEITSTECHNIK

Unsicherheitsgefuhl steigt wieder an

Die Deutschen fiihlen
sich mehrheitlich

sicher vor Kriminalitat.
Allerdings gibt mehr

als jeder dritte Befragte
(37 %) an, dass er sich
wenig bis liberhaupt
nicht sicher fiihlt. Bei
rund jedem Zehnten
(11%) wurde mindestens
einmal eingebrochen.
Und jeder Vierte will
binnen Jahresfrist in
den Einbruchschutz
investieren. Erfahren Sie
mehr Details iiber das
Sicherheitsempfinden
der Deutschen.

2021

Opfer eines Verbrechens wurde laut Aussage der Befragten be-

reits jeder Zweite, in 19 % der Félle handelte es sich dabei um ei-
nen Raub oder Diebstahl, gefolgt von Betrug bzw. Trickbetrug mit einem
Anteil von 16 %.

MEHR ALS EIN DRITTEL DER DEUTSCHEN GIBT AN, SICH UNSICHER ZU FUHLEN.

DAS UNSICHERHEITSGEFUHL IST ETWAS STARKER GEGENUBER DEM LETZTEN JAHR.
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SICHERHEITSS

(ABUS)

Security Tech Germ,

Dies sind wesentliche Erkenntnisse der Sicherheitsbefragung 2021, die das
Marktforschungsinstitut YouGov zum zweiten Mal im Auftrag des Sicher-
heitsexperten Abus durchgefiihrt hat. Mit dieser reprasentativen Studie
sollte das grundlegende Sicherheitsgefiihl der Deutschen ermittelt wer-

KNAPP JEDER VIERTE W{iRDE EIN SICHERHEITSSYSTEM IN DER ZUKUNFT KAUFEN,

DABEI KOMMEN UBERWACHUNGSKAMERA UND TURSICHERUNGEN AM STARKSTEN
IN FRAGE.
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den. Dafiir wurden 2.130 Deutsche im Zeitraum vom 23. bis 27. September
2021 befragt.

Wie im Vorjahr wurde das Sicherheitsgefiihl in Bezug auf Kriminalitat wah-
rend der Corona-Pandemie abgefragt. Gaben im Vorjahr rund 14% der Be-
fragten an, sich in diesen Zeiten unsicherer zu fhlen, sind es 2021 rund 18 %.

Angst vor Einbruch und den seelischen Folgeschdaden
Auf die Fragestellung, vor welchen kriminellen Ubergriffen die Befragten am
meisten Angst hatten, wird an Stelle zwei der Einbruch in Haus oder Woh-
nung genannt, wahrend an erster Stelle die Angst vor Gewalt und Korper-
verletzung steht.

,Zum einen haben die Menschen Angst davor, Opfer eines Einbruchs zu
werden — zum anderen sind aber in der Realitdt nur wenige Haushalte da-
vor geschiitzt’, sagt Michael Brauer, Leiter Offentlichkeitsarbeit bei Abus. Die
Lucke zwischen Angst und Schutz vor Einbruch ist also erkennbar. ,Aller-
dings zeigt sich auch, dass rund jeder vierte Befragte plant, in den kom-
menden 12 Monaten in Absicherungssysteme zu investieren.” Dabei ist es
nicht die Angst vor den wirtschaftlichen Schaden oder materiellen Verlus-
ten (16 %), welche die Befragten im Zusammenhang mit Wohnungseinbri-
chen am meisten benennen. Starker im Fokus steht hier eindeutig das The-
ma der seelischen Folgen, die Einbriiche hinterlassen konnen — dies wurde
von 49 % der Befragten angegeben.

,Daher ist es wichtig, Aufklarungsarbeit zu betreiben [...]. Zudem besteht
auch ein finanzieller Anreiz: denn wer sich Sicherheitstechnik durch Fach-
leute einbauen lasst, der profitiert immer noch von einer staatlichen Forde-
rung von bis zu 1600 Euro’, so Brauer.

Dem stimmt auch Kriminaloberrat Harald Schmidt, Geschaftsfihrer Polizei-
liche Kriminalpravention der Lander und des Bundes, zu:,Die Empfehlung
der Polizeilichen Kriminalprévention lautet: Mechanische Sicherungen, die
sinnvoll aufeinander abgestimmt sind, stehen an erster Stelle in Sachen Ein-
bruchschutz. Sie kdnnen dem Tater einen bestimmten Widerstand entge-
gensetzen und einen Einbruch unter Umstanden verhindern. Daher sind
sie eine wesentliche Voraussetzung fiir einen wirksamen Einbruchschutz.
Zusatzlich eingebaute Einbruchmeldeanlagen (EMA) bieten dariiber hin-
aus besonderen Schutz”

Die vollstandigen Studienergebnisse sowie Infografiken sind hier verfugbar:

www.sicherheitsumfrage.de

JEDER ZWEITE DEUTSCHE NUTZT WEITERHIN KEINE ABSICHERUNGSSYSTEME.
TURSICHERUNGEN UND ALARMANLAGEN WERDEN JEDOCH AM STARKSTEN
VERTRAUEN GESCHENKT.

Uberwachungskamera

o%
Narmaniage
iR . 8%

Sicherheitspersonall
Wachhund /Haushilter

Smart Home-System

Wels nicht/ 10%
Keine Angabe 1%
Ich nutze keine der genannten 8%
Absicherungssysteme 6%
w0 o

Foto: Abus

022022 | GLASWELT

Anzeige

GAYKOALULINE
Aluminium Haustlren
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Die neuen QUMNE 00K Haustiiren 2022 sind da!

>> Exklusive Design-Oberflache:
Natdrliches Echtholz in Alteiche gedlt

>> Die neue GAYKO Blackline:
Rahmen, Lisenen, Griffe, Rosetten,
Fingerscanner in Tiefschwarz

www.gayko.de/haustuerenkatalog -

Erleben Sie mehr iiber das GAYKO
Produktprogram mit allen Neuheiten,
Trends und Innovationen 2022 bei
einem personlichen Term
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GAY KO

BESSERE FENSTER UND TUREN

GAYKO Fenster-Tirenwerk GmbH
Dortmunder StraRRe 6 - 57234 Wilnsdorf
< (02739) 873 114 - B vertrieb@gayko.de
www.gayko.de




